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Siete trabajos de tu
empresaq, resueltos
por agentes que

No se cansan.

VVenden, atienden, cobran y te dicen qué hacer
con tus numeros. Con el criterio de tu negocio,

ATENDER COBRAR DECIDIR

en los canales que tu equipo ya usa.

FIDELIZAR ECOSISTEMA

Para Fabricas y productores Gastronomia y cafeterias Retail

Servicios



COMO TRABAJA UN AGENTE DE NEXUS AI

Un agente no te muestra datos: hace el

trabajo y te avisa cuando te necesita.

01

Hace el trabajo
completo

Toma el pedido, cotiza, cobra,
reserva o arma el andlisis. No es
otra pantalla para mirar.

FABRICAS Y PRODUCTORES

Pedidos de distribuidores, cotizaciones,
cobranza y margen por canal.

E-E Nexus AI - Catdlogo de productos

02

Contusreglasytu
criterio

Descuentos, plazos, prioridades
y excepciones los definis vos. El
agente no inventa: si no sabe,
pregunta.

GASTRONOMIA Y CAFETERIAS

Reservas, clientes que no vuelven,
resefas y costo de insumos.

03

En los canales que
ya usds

WhatsApp, Teams, mail, la web,
el teléfono o un tablero. Se
conecta con tu sistema de
gestion o con una planilla.

RETAIL

Consultas, reposicion, reputacion y la red
de franquicias o comercios.

04

Una persona,
cuando hace falta

Lo que sale de las reglas lo
escala con todo el contexto.
Cada respuesta nueva queda
aprendida.

SERVICIOS

Turnos, oportunidades, abonos y
rentabilidad por cliente.

02



EL PORTFOLIO

Trece productos, ordenados por el trabajo que hacen.

Cada familia es una celda de la N. Un producto sirve a cualquier industria: lo que cambia es el

ejemplo, no el agente.

@ VENDER

Mds pedidos y presupuestos, sin sumar vendedores.

Agente de pedidos
Cotizador instantdneo

Seguimiento de oportunidades

@ ATENDER

Cada consulta, reserva o turno, contestado a tiempo.

Recepcion inteligente

@ FIDELIZAR

Los clientes vuelven y hablan bien de vos.

Reactivacion de clientes

Reputacion y resefias

E-E Nexus AI - Catdlogo de productos

@ COBRAR

La plata entra antes y con menos llamados.

Cobranza inteligente

@ SABER

El criterio de quien decide, disponible para todo el
equipo.

Criterio del duefio - alter.

@ DECIDIR

Tus numeros, convertidos en qué hacer esta semana.

Cerebro comercial
Monitor del negocio

Presupuesto asistido

@ ECOSISTEMA

Tu red de proveedores y canales, mds competitiva.

Red de proveedores

Red de canal

03



@ @ DECIDIR © Demo disponible

Cerebro comercial

No te muestra el desvio: fe dice qué hacer con él.

Los tableros muestran que la venta cayo. Alguien tiene que entender por qué,

cudanto cuesta y qué conviene hacer, y para cuando llega la respuesta el mes

ya cerro.

El Cerebro comercial lee tus ventas, precios, mdrgenes y cobranzas, encuentra

donde se pierde plata y te lo explica con una recomendacion concreta. Razona

con el criterio de directores comerciales con mds de 25 afios en consumo

masivo, no con manuales de internet.

+70

decisiones comerciales
reales codificadas en su

criterio

Minutos
para un diagndstico
que antes llevaba

semanas de andlisis

E-E Nexus AI - Catdlogo de productos

A

dreas de lectura:
ventas, venta al
consumidor, finanzas y

precio y mix

nexus AI

AREAS

Ventas

Venta al
consumidor

Finanzas

Precio y mix

- Cerebro comercial

¢Donde estd el mayor problema este mes?

¢Coémo vamos contra presupuesto?

¢Por qué cayo el mix? ¢Queé cliente explica la caida?

Volumen Venta neta Dias de

713.233 kg $1.779 M gui

+4,3% +4,5% 30 dias
-4,1%

La venta crece, pero el margen se va por el mix.

1. Cortar la promocién 2x1 en la cadena B: devuelve 0,7
por cada peso invertido.

2. Pasar ese presupuesto al combo de aperitivos en
tiendas especializadas: devuelve 2,8.

3. Reponer el producto premium antes del viernes: tiene
3,2 semanas de stock y 7,4% de quiebre.

Préximo paso: revisar el plan con la cadena B
antes del 20/11.

04



CEREBRO COMERCIAL

QUE HACE Y DONDE TRABAJA

Cuatro pasos cada semana, en la pantalla del
gerente, en el chat del equipo y en el celular.

01

02

03

04

@88 Nexus AI
e

Detecta donde se pierde plata UERS

Margen, mix, precio, quiebres y cobranza,
por cliente, canal, zona y producto.

Explica la causa O

Separa cudnto es volumen, cudnto es
precio y cudnto es mix, y qué clientes lo
explican.

Recomienda qué hacer
Una lista corta de acciones con su impacto
estimado y un responsable sugerido.

Responde cuando le preguntds
En lenguaje natural, desde la web, Teams o
WhatsApp. Si no tiene el dato, lo dice.

Catdalogo de productos

Microsoft Teams

Ventas - Zona Norte Publicaciones

pr DiegoFerrari 9:41

@Cerebro comercial ¢qué clientes de la zona norte
dejaron de comprar este mes?

Cerebro comercial 9:41

Son 14. Los 3 mds grandes explican el 60% de la

caida:
Almacén Rosales - saldo vencido -$4,2 M
Super Day - comprd a la competencia -$3,1 M
Kiosco 9 - quiebre de stock -$1,6 M
Armar plan de visita Ver los 14

WHATSAPP

9:41 56 HEN
. Cerebro comercial
asistente con IA - nexus Al
HOoY

¢Cdémo venimos contra

presupuesto?
19:05 W

\Vamos 97% en volumeny 99%
en venta neta. El desvio estd en el
mix: el premium cayo 0,5 puntos

en cadenas.
19:05

¢Qué hago?
19:06

Reponer el premium antes del
viernes y cortar el 2x1 de la
cadena B, que devuelve 0,7 por

peso.
19:06
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CEREBRO COMERCIAL - EN TU INDUSTRIA

La misma légica en una fabrica, una
cafeteria, un comercio o un estudio.

FABRICA 0 PRODUCTOR GASTRONOMIA 0 CAFETERIA RETAIL SERVICIOS
¢Por qué crece la venta y cae ¢Qué local estd perdiendo ¢Qué categoria tengo que ¢Queé clientes me cuestan mas
el margen? plata y por qué? mirar esta semana? de lo que pagan?
Mix por canal, promociones que no Costo de insumos contra precio de Quiebres, rotacion, precio contra la Rentabilidad por cliente y por abono,
rinden y costos que no se trasladaron carta, ticket promedio y los productos competencia y promociones que horas consumidas y riesgo de baija.
a precio. que mds margen dejan. canibalizan.
WHATSAPP - DUENO DE UNA CAFETERIA CANALES
22:11 °c mam B web, con tableros por drea 22 Teams (3 WhatsApp
. ° Cerebro comercial
asistente con IA - nexus Al
HOY SE CONECTA CON
¢Qué local esta perdiendo plata B Tusistemadegestion il Planillas de ventas y precios
este mes?
22:10 w/ B Datos de venta al consumidor & CRMy cobranzas

El de Palermo: vende 6% mads,
pero el margen cayo de 31% a
26%. La leche y el café subieron

14%. COMO SE CONTRATA

22:10
Suscripcion mensual por empresa  Precio segun tamafio y dreas activas

Te sugiero subir 8% el flat white y
el latte, y sacar la promo de

PSS o Tl i Arranca con una demo sobre datos de ejemplo

Se suman dreas como modulos

e a 06
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@ SABER © Piloto abierto: sumando empresas

alter.

CRITERIO DEL DUEWNO

Tu criterio, disponible aunque no estés.

En la pyme todas las preguntas terminan en el dueio: precios, descuentos, clientes,

proveedores. Cuando no estd, el equipo espera. Cuando se retira, el criterio se va con él.

En la empresa grande pasa lo mismo con cada posicion clave.

alter. saca ese criterio de la cabeza de quien decide y lo pone en un agente que el
equipo consulta por WhatsApp o Teams. Responde como responderia el duefio, con su
historia y sus excepciones. Lo que no sabe, se lo pregunta a él, y la respuesta queda

aprendida.
40-50% Nunca inventa Llave en mano
de las consultas resueltas si no sabe, escala a la lo armamos, lo validamos
sin el duefio: la meta de persona y aprende de su con vos y lo mantenemos
cada piloto respuesta vivo

E-E Nexus AI - Catdlogo de productos

WHATSAPP

EL VENDEDOR CONSULTA AL CLON
16:05 56 HEN
. ’ Clon de Juan - alter.
asistente con IA del dueiio
z[0)¢

El cliente Martinez pide 12% de

descuento por volumen. ¢Se lo doy?
16:02 W

Hasta 8%, y solo si paga a 30 dias. En
marzo tuvo 10% y se atraso con el
pago. Siinsiste con 12%, se lo
consulto a Juan y te aviso hoy.

16:02

0:14 -voz de Juan - 16:03

Perfecto, le ofrezco 8% a 30 dias
16:05 W

Bien. Lo dejo anotado en la historia de

Martinez.
16:05

07



ALTER. - COMO FUNCIONA

Captura el criterio, lo pone a trabajar y avisa
cuando la prdactica se separa de lo escrito.

01 Capturar L0 FORMAL L0 REAL EL CRITERIO
Entrevistas guiadas, audios y chats: sacamos el criterio que el Lo que dice el manual Lo que se hace de Por qué, y cudndo no
duefio no sabe que sabe. , .
q “Los descuentos de mds del verdad “Con este cliente, nunca: la
5% los aprueba el gerente.” “En diciembre lo aprueba el ultima vez costo dos
02 Validar jefe, para no frenar la venta.” temporadas.”
El dueio aprueba qué sabe el clon y cdmo responde antes de
que lo use el equipo.
TABLERO DEL DUENO TEAMS - EMPRESA GRANDE
03 Responder nexus AI - alter. - salud del clon Microsoft Teams
El equipo pregunta por WhatsApp o Teams y recibe la
respuesto como la daria él. alter. - salud del clon semana 43 Cuentas clave -
Negociacion Publicaciones
Cobertura Resueltas sin Brechas . anual
04 Escalar 84% et 3
Lo que sale de sus reglas vuelve al duefio. Nunca autoriza con 46% manual vs. lp LuciaPaz 11:20
i i t ta 40-50% dcti
pagos ni transferencias. respuesta meta practica +Qué le ofrecimos el afio
pasado a la cadena B en
05 Aprender FALTA CAPTURAR 7 consultas exhibicion?

Devoluciones sin respuesta. Agendar 10 minutos con

Cada respuesta nueva del duerio queda incorporada al clon. juan
uan.

E.E Agente del KAM -
alter. 11:20
BRECHA descuentos Dos cabeceras en 40
(S el A arcn A EATE e A Gadie A1l (RO i G tiendas a cambio de 2

E-E Nexus AI - Catalogo de productos 08



ALTER. - EN TU INDUSTRIA

Preguntas chicas, todo el dia, en cualquier
empresa que dependa de una persona.

8:30 10:00 12:30

16:00

18:00

RUTINA AVISO CONTROL CRITERIO CAPTURA
Vendedor: Cliente nuevo en zona . , Vendedor: Me pide pagar a 60 dias.  Vendedor: Reclama una caja rota. Vendedor (audio): Rosales cambio
norte. ¢ Qué condiciones le doy? En una horavisitas a Almacen Le repongo? de encargado
rte. ¢Qu ici ? . . ; ? b
© Y Rosales: tiene saldo vencido y Mds de 30 dias lo aprueba Juan. ¢ pong 9
Contado o 15 dias en los quedo pendiente el exhibidor. ¢Se lo consulto? Si, con foto. Es buen cliente; a los Anotado en la historia del cliente.
primeros 3 pedidos, con lista B. nuevos, nota de crédito. Le aviso a Juan.
FABRICA 0 PRODUCTOR GASTRONOMIA 0O CAFETERIA RETAIL SERVICIOS
El gerente que se jubila se lleva El encargado llama al dueiio por Cada sucursal decide distinto. Todas las propuestas pasan por
20 ainos de criterio. cada cosa. ) ) el socio.
Devoluciones, descuentos y excepciones
alter. lo captura antes, y el reemplazo Proveedores, faltantes, cortesias y con el mismo criterio en todas las Precios, alcances y qué cliente aceptar:
rinde desde el primer mes. quejas: el clon responde como lo haria el tiendas. el equipo consulta antes de cotizar.
duefio.
DOS MERCADOS, UN METODO SIEMPRE IDENTIFICADO COMO SE CONTRATA
Pyme: el clon del duefio, por WhatsApp y con su voz El equipo sabe que habla con el clon Cuota inicial por la captura
Empresa grande: agentes por posicion clave en Teams'y Permisos por persona: qué se puede preguntar y qué no Mantenimiento mensual
Copilot Nunca aprueba ni bloquea: la decisidn sigue siendo de las Arranca con un piloto de pocas semanas
personas

E-E Nexus AI - Catdlogo de productos
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@ VENDER

Agente de pedidos

Tus clientes piden cuando

quieren. El agente toma el

pedido y vende un poco mds.

Los pedidos llegan desordenados por WhatsApp y a cualquier hora, y

alguien los carga a mano. El vendedor no llega a todos los clientes, y los
que dejan de comprar se notan cuando ya es tarde.

01 Toma el pedido

Por texto, audio o foto de la lista, a cualquier hora, y lo carga en tu sistema.

02 Sugiere qué sumar
Surtido, promociones vigentes y lo que ese cliente suele llevar.

03 Avisa lo que falta
Quiebres de stock y alternativas antes de confirmar el pedido.

04 Detecta a quién perdiste
Clientes que bajaron o dejaron de comprar, con aviso al vendedor.

FABRICA 0 PRODUCTOR DISTRIBUCION

El vendedor se concentra en las
cuentas grandes.

Los comercios piden sin esperar al
preventista.

El agente sugiere el pedido segun lo que cada
uno compray lo que rota.

Los clientes chicos reponen solos por
WhatsApp, con el mismo surtido y las mismas
condiciones.

CANALES 3 WhatsApp 3 Web & ERP/CRM SE CONECTA CON

E-E Nexus AI Catalogo de productos

B Tusistema de gestion

ASI SE VE EN WHATSAPP

9:41 56 mEN
. Distribuidora Sur
cuenta de empresa - asistente con IA
z[0)¢

¢Me mandds 10 cajas de lo de

siempre para el jueves?
9:12 &/

Listo, 10 cajas para el jueves. Esta
semana elde 1,5 L tiene 8% de
descuento. ¢ Te sumo 5 cajas?

9:12
Dale, sumd 5
9:14 &/
Pedido confirmado v/
Pedido 20931 - 15 cajas -
entrega jueves 30/10
9:14

GASTRONOMIA 0 CAFETERIA
Los locales piden insumos a la central.

Cada encargado pide por chaty la central ve
todo consolidado y a tiempo.

B Lista de precios y promociones

nexus AI - Pedidos de la semana

Pedidos de la semana semana 43
Pedidos por Ticket Sin comprar
chat promedio 18
312 +9% clientes
+18% con

sugeridos

CLIENTE ULTIMO PEDIDO

Almacén Rosales hace 21 dias

Kiosco 9 hace 16 dias

Super Day hace 9 dias

Y EN TABLERO DEL DUENO
RETAIL

Los clientes mayoristas reponen por
chat.

Precio por cantidad, stock realy entrega
confirmada en el mismo mensaje.

B Stock por depdsito

10



@ VENDER

Cotizador instantdneo

El que contesta primero se queda
con la venta. Contestd en minutos.
Los pedidos de presupuesto llegan con listas largas, por WhatsApp o por

mail, y los precios cambian seguido. Armar cada cotizacion lleva horas, y el
cliente le compra al que respondié antes.

01 Lee el pedido
Texto, foto de la lista, audio o planilla adjunta.

02 Arma la cotizacion
Precio vigente, stock, plazo de entrega y condiciones de pago.

03 Ofrece alternativas
Reemplazos cuando falta un producto o cuando conviene otro.

04 Sigue hasta el cierre
Recordatorios y ajustes, y aviso al duefio cuando el presupuesto es grande.

FABRICA 0 PRODUCTOR RETAIL
Cotizaciones a distribuidores y obras. Pedidos grandes de clientes.
Precio por volumen, plazo de fabricacion y Precio por cantidad, stock real y fecha de
condiciones, en minutos y sin errores de lista. entrega confirmada.
CANALES (J WhatsApp [ Mail & ERP/CRM SE CONECTA CON

E-E Nexus AI - Catdlogo de productos

ASI SE VE EN MAIL

Recibidos Re: Presupuesto materiales obra Pilar

Destacados @ Cotizaciones - Corralén Avenida
para Laura Méndez - hace

10:07 56 NN

Enviados n
Hola Laura, acd va tu presupul

Corralén Avenida
Cemento x 50 kg - 40 bolsas cuenta de empresa - asistente
conlA

Borradores

Ladrillo hueco 18 - 200 u.

Hierro del 10 (reemplaza al del § HOY

Total con entrega el jueves Te mando la lista de la obra

i
Confirmar pedido . i

10:02 W

Recibi tu lista: 14 productos.
En 5 minutos te mando el
presupuesto por acd y por
mail.

10:02

Listo, Laura: $82¢ Y (EN-WHATSAPP
entrega el jueves.

SERVICIOS GASTRONOMIA 0O CATERING
Presupuestos de instalacion o Eventos y pedidos de empresas.
mantenimiento. Menu, cantidades y precio por persona segun
Alcance, horas, materiales y plazo, con las la fecha y el tamarfio del evento.

reglas de precio del estudio.

B Listade precios [ Stocky plazosdeentrega & Tu sistema de gestion
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@ VENDER )
ASI SE VE EN WEB

Seguimiento de
oportunidades

Cada consulta es una venta

Estudio Rivas Servicios - Equipo - Cor

nexus AI - Oportunidades

Asistente de Estudio Rivas

as
pOSIble. Nlngun(] se ean’IG. Oportunldudes esta semana L asistente con IA - responde al instante
Las consultas llegan por la web, los portales y WhatsApp, y se responden Conshias PhETT TS T ————
cuando alguien puede. Muchas se enfrian antes del primer contacto, y 64 respuesta 11 empleados. ¢Cudnto sale la
nadie sabe en qué quedo cada una. +22% 40s agendadas liquidacién de sueldos?
promedio
01 Responde al instante ;gg’ozozger;?:;b %”(:re
I y I por mes
; ; ¥ i ; CONSULTA ESTADO
A cualquier hora, con la informacion que el cliente necesita. segin convenio. ¢ Te agendo 15
. Grupo Delta - 3 sucursales reunion martes FIFILIES G0 LT ST EEi)
02 Califica semana?
Necesidad, presupuesto y plazo, con dos o tres preguntas cortas. Laura M. - presupuesto propuesta enviada
Martes 10 h Jueves 16 h
Pablo R. - plan anual seguimiento dia 3
03 Agenda

La reunion o la visita con la persona indicada de tu equipo.

Y EN TABLERO DEL EQUIPO

04 Hace el seguimiento

Recordatorios hasta cerrar o descartar, y un resumen para el equipo.

SERVICIOS RETAIL FABRICA 0 PRODUCTOR GASTRONOMIA
Estudios, consultoras y agencias. Productos de alto valor. Nuevos distribuidores y clientes Eventos privados y empresas.
Consulta, calificacion y reunidn con el socio, Muebles, electrodomeésticos o vehiculos: industriales. Fecha, cantidad de personas y presupuesto, y
sin que nadie esté pendiente del formulario. cada interesado recibe respuesta y una visita Califica a cada interesado y le pasa al la propuesta lista para enviar.
agendada. comercial solo los que tienen volumen.
CANALES (J WhatsApp [ Web ) Mail SE CONECTA CON 8 Formulariosdetuweb & Portalesyredes & Tu CRM o una planilla

E-E Nexus AI - Catalogo de productos 12



[ @ ATENDER

Recepcion inteligente
Nadie se queda sin respuesta.
Ni a las 11 de la noche.

Las reservas, turnos y consultas llegan por teléfono, WhatsApp y la web,
casi siempre cuando el equipo estd atendiendo. Cada llamada que no se
contesta es un cliente que se va a otro lado.

01 Atiende cada consulta

Por teléfono, WhatsApp o la web, a cualquier hora y en varios idiomas.

02 Reserva o da el turno
Con la disponibilidad real, las reglas del local y la lista de espera.

03 Confirma y recuerda

Confirmacion inmediata y recordatorio antes, para bajar el ausentismo.

04 Pasa lo especial

Grupos grandes, quejas o pedidos fuera de regla, a una persona con el contexto.

GASTRONOMIA 0 CAFETERIA

Reservas y lista de espera.

Mesas segun el tamafio del grupo y la
rotacion, con recordatorio el dia anterior.

CANALES

as
] Nexus AI

4 Voz

(J WhatsApp ] Web

Catalogo de productos

SERVICIOS

Turnos de consultorios, estudios y

talleres.

Agenda real de cada profesional,

ASI SE VE EN LLAMADA

21:07 56 HEN

Bodegdn La Esquina

1lamada en curso - 00:48

CLIENTE
¢Tienen lugar el sdbado para seis personas?
AGENTE

Si, tengo a las 20:30 0 a las 22. ¢Cudl te
reservo?

CLIENTE
Alas 22, a nombre de Paula.

AGENTE
Listo, Paula. Te mando la confirmacién por
WhatsApp.

RETAIL

Consultas de stock, horarios y envios.

Responde lo que preguntan siempre y deriva
la venta al vendedor de turno.

reprogramaciones y aviso de ausencias.

SE CONECTA CON

B Tuagenda o sistema de reservas & Google Calendar

21:09

< @

56 HEN

Bodegon La Esquina
cuenta de empresa - asistente
conlA

HOY

Paula, tu reserva para 6 el
s@bado a las 22 estd
confirmada.

Sdb1/11-22:00-6
personas - salén

21:08

Elviernes te escri

recorddrtela. Si c Yoo aIgGATSAPP

avisame por aca.

TURISMO Y HOTELERIA
Reservas directas, sin comision.

Disponibilidad, tarifas y confirmacion, en el
idioma del huésped.

B Tusistema de gestion
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@ FIDELIZAR .
a ASI SE VE EN WHATSAPP

Reactivacion de clientes @ coowome

3(0)% nexus AI - Reactivaciodn

Conseguir un cliente
nuevo cuesta mucho mas.

Recuperd a los que ya tenias.
Hola Martin § Hace dos meses

) Reactivacion octubre
Todos los negocios pierden clientes sin darse cuenta: dejan de venir y nadie que no te vemos por el Molino.
les escribe. Cuando alguien lo nota, ya se acostumbraron a comprarle a e SinvEi oo VERG
t especialidad viene con 0% di 11 ;
. +
e medialuna de regalo. s AT
10:30 38 29% S$2,1 M
01 Detecta quién dejo de venir clientes este mes
P 1 .
Compara la frecuencia de cada cliente con la suya habitual. iQue buenol Paso nlgz?ni
i MENSAJE VOLVIERON
02 Elige la razon para volver b 3
9 P U esp?ramos .MOStm este Café + medialuna de regalo 34%
Una oferta, una novedad o un recordatorio, segun su historia. mensaije en caja &
ol Nueva carta de otofio 21%
03 Escribe con tu tono
. . Recordatorio simple 12%
Un mensaje personal, por el canal que ese cliente usa.
. oz o Y EN TABLERO
04 Mide quién volvio
Cudntos regresaron, cudnto compraron y qué mensaje funcioné mejor.
GASTRONOMIA 0 CAFETERIA RETAIL SERVICIOS FABRICA 0 DISTRIBUCION
Clientes que dejaron de venir. Compradores que no volvieron. Pacientes o clientes inactivos. Comercios que bajaron sus compras.
Una invitacion personal con algo que le Novedades de lo que compré antes y un El control, el service o la renovacion que le Aviso al vendedor y una propuesta concreta
gusta, el dia que suele venir. beneficio por tiempo limitado. toca, con turno ofrecido. para recuperar el volumen.
CANALES (3 WhatsApp [ Mail SE CONECTA CON B Tusistemadeventasocaja & Tu CRM o una planilla de clientes

E-E Nexus AI - Catdlogo de productos



@ FIDELIZAR
a8

Reputacion y resenas

ASI SE VE EN TABLERO

nexus AI - Reputacion

Reputacion oct
Antes de venir, todos leen las
reseﬁas Que hablen bien de VOS Puntaje Resefias nuevas Sin responder
4,7 128 9
Los clientes contentos casi nunca dejan una resefia y los enojados si. Las +0,2 +31% hoy
respuestas llegan tarde o no llegan, y el puntaje baja sin que nadie sepa por
que. Carla G. - % % % % % 13:52 5c gmm oce
El brunch del domingo, impecable. Volvemos segu ; )
01 Pide la resefia en el momento justo . Café Molino
D ‘s d b L link direct RESPUESTA SUGERIDA cuenta de empresa
espues de una buena experiencia, con un fink directo. iGracias, Carla! Nos alegra que lo hayan disfruta
02 Escucha todo HOX
Resefias y comentarios de todas las plataformas en un solo lugar. Gracias por venir hoy, Carla.
¢Nos contds como estuvo?
03 Responde con tu tono Te lleva 30 segundos.
Una respuesta sugerida para cada comentario, que vos aprobds o ajustds. . N
Dejar mi opinidn s s % %
04 Te dice qué arreglar 1540
Los temas que mds se repiten, por local y por semana. Listo Y EN WHATSAPP
13:52 W
GASTRONOMIA 0 CAFETERIA RETAIL SERVICIOS TURISMO Y HOTELERIA
El puntaje decide si te eligen. Cada sucursal con su reputacion. Clinicas, estudios y talleres. Huéspedes que escriben en varios
Mds resefas de clientes contentos y Puntaje por tienda y los temas que se repiten: Resefas después de cada atencion y idiomas.
respuesta a cada comentario el mismo dia. atencidn, demoras o precios. respuesta profesional a las criticas. Respuestas en el idioma de cada huésped y
aviso de problemas recurrentes.
CANALES Wil Tablero (3 WhatsApp £ Web SE CONECTA CON B Perfiles de resefias de tu negocio £ Tu sistema de reservas o ventas
E-E Nexus AI - Catdlogo de productos 15



[ ] @ COBRAR

Cobranza inteligente

Vender es la mitad. La otra
mitad es cobrar a tiempo.

La cobranza se hace a mano, cuando alguien tiene tiempo, y siempre se

empieza por los mismos. Las facturas vencen, los dias de cobro subeny la

caja lo sufre.

01

02

03

04

CANALES

Ordena la cartera

Prioriza cada cuenta por monto, atraso e historia de pago.

Avisa antes del vencimiento

Un recordatorio amable, con el link o los datos para pagar.

Negocia dentro de tus reglas

Planes de pago con los limites, plazos y descuentos que definiste.

Escala lo que no puede resolver

Le pasa el caso a una persona con todo el historial.

FABRICA 0 DISTRIBUCION
Cuentas corrientes de comercios.

Recordatorios antes del vencimiento y planes
de pago sin que el vendedor pierda la
relacion.

CJ WhatsApp & Mail

B Planilla de cuentas corrientes

as
s Nexus AI

Catalogo de productos

Wil Tablero

SERVICIOS
Abonos y honorarios mensuales.

Aviso de vencimiento, link de pago y
seguimiento de los atrasados.

& ERP/CRM

SE CONECTA CON

ASI SE VE EN WHATSAPP

9:41 56 HEN

. @ Cobranzas - Distribuidora Sur

cuenta de empresa - asistente con IA

HOY

Hola Marta, la factura 4512 de
$1.240.000 vencio el lunes. ¢ Te
paso el link de pago o preferis

dividirla en dos?
9:12

En dos, la mitad el viernes

9:20 &/
Listo: $620.000 el viernes 30y el
restoel 15/11. Te mando el link el
jueves.
Plan de pago acordado - 2
cuotas
9:20
RETAIL

Crédito propio y cuotas.

Seguimiento de cada cuota, con tono cordial
y escalado cuando hace falta.

B Tusistema de gestion o facturacion

nexus AI - Cobranzas
Cobranzas octubre
Vencido Recuperado Dias de
$48,2 $18,4 cobro
M M 38
-12% vs este mes -6 dias
sep
CUENTA ESTADO

Almacén Rosales - $4,2 M plan en 2 cuotas

Super Day - $3,1 M recordatorio enviado

Kiosco 9-$1,6 M escalado a Juan

Y EN TABLERO DE COBRANZAS

EDUCACION PRIVADA
Cuotas de familias.

Recordatorios discretos y planes para las
familias que se atrasan.

& Medios de pago y links

16



@ @ DECIDIR .
ASI SE VE EN MAIL

Monitor del negocio

Leés las noticias. El te dice qué
significan para tu negocio.

Recibidos El costo de la harina subié 9%: tres productos para revisar

BEEeenlE @ Monitor del negocio

para Panaderia Del Centro - lun 08:00

HTEEES En dos semanas la harina 000 paso de $19.800 a $21.600 la bolsa. Con tus

El ddlar, la inflacidn, los costos y la demanda cambian todas las semanas.
precios actuales, el margen de panificados baja de 38% a 33%.

El duefio lee las noticias, pero no tiene tiempo de traducirlas a sus precios, Borradores
sus compras y su stock. Pan de campo +6% sug
56 NN

Facturas por docena

01 Sigue lo que te afecta ) .
Costos de tus insumos, tipo de cambio, precios de la competencia y demanda de tu Prepizzas Mpnltor del negocio
asistente con IA - nexus Al
rubro.
Ver el detalle
02 Lo cruza con tus himeros Her

Calcula el impacto en tu margen, producto por producto. El délar mayorista subié 3%

hoy. Tus importados de la

03 Te avisa a tiempo lista 2 quedan con 18% de
Una alerta cuando algo cambia lo suficiente como para actuar. margen.
11:15
04 Te dice qué hacer +Te armo la nuev Y EN WHATSAPP
Ajustes de precio, compras para adelantar o stock para cuidar. +4% para mantener el 22%?
FABRICA 0 PRODUCTOR GASTRONOMIA 0O CAFETERIA RETAIL SERVICIOS
Costos que cambian cada semana. La carta queda vieja rapido. Precios de la competencia y del ddlar. Honorarios que se atrasan.
Impacto de cada insumo en el costo y el Qué platos perdieron margen y cudnto Qué categorias ajustar y cudndo conviene Cudndo actualizar abonos segun la inflacién
precio minimo para no perder margen. ajustar sin espantar clientes. adelantar compras. y los costos del equipo.
CANALES £ Mail (J WhatsApp il Tablero SE CONECTA CON B Tus listas de preciosy costos & Fuentes de datos econdmicos y de tu sector

E-E Nexus AI - Catalogo de productos 17



@ @ DECIDIR .
ASI SE VE EN TABLERO

Presupuesto asistido ce e

Presupuesto 2027
El presupuesto deja de ser un Excel de

fin de afio. Se vuelve un sistema vivo. SUPUESTO

. Volumen total
Todos los afios el presupuesto se arma a las apuradas, con supuestos

generales que nadie baja a cada producto. En marzo ya estd Precio promedio

desactualizado y nadie lo vuelve a mirar. SRR

01 Arma los supuestos Tipo de cambio ®

Volumen, precio, costos y tipo de cambio, con escenarios. R

02 Los baja a tu negocio

» o ALERTA
Por producto, regién y canal, con la historia de cada uno.

Elcosto de insumos ya s

03 Marca los meses de riesgo

Donde conviene cubrirse, adelantar compras o ajustar precios.

04 Avisa cuando algo se desvia

Cada mes compara lo real con lo previsto y te dice por qué.

FABRICA 0 PRODUCTOR RETAIL GASTRONOMIA 0 CAFETERIA SERVICIOS
Presupuesto por linea y por canal. Presupuesto por tienda y categoria. Presupuesto por local. Presupuesto por cliente y por drea.
Volumen, mix y costos por producto, con los VVentas, margen y gastos por sucursal, con Ventas, costo de mercaderia y personal, local Ingresos por abono, horas y rentabilidad
escenarios de tipo de cambio. alertas mensuales. por local. esperada de cada cuenta.

CANALES .l Tablero 23X Teams [E ERP/CRM SE CONECTA CON & Tusistemadegestion [ Planillas de presupuesto & Fuentes de datos econdmicos

E-E Nexus AI - Catdlogo de productos

version 3 -

PRESUPUESTO HOY

+3,0%

Microsoft Teams

Finanzas - Presupuesto 2027 Publicaciones

E'E Presupuesto asistido un 9:00

Cierre de octubre: el costo de insumos va 5
puntos arriba de lo presupuestado.

Margen bruto del afo 36% > 33%

Productos mads afectados 4

Ver escenarios Ajustar supuestos

Y EN TEAMS

SUpUE

$1
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@ ECOSISTEMA

Red de proveedores

Tus proveedores son parte de tu
producto. Ayudalos a estar a la altura.
Las empresas necesitan proveedores locales que cumplan, pero las pymes

gue les venden no saben qué estandares les faltan ni qué se les va a pedir.
La cadena se traba y nadie sabe donde.

01 Le dice a cada proveedor qué le falta
Certificaciones, documentacion, capacidad y plazos.

02 Anticipa lo que vas a necesitar
Volumenes y servicios de los préximos meses.

03 Lo orienta
Guias, pasos y contactos para cerrar cada brecha.

04 Te muestra donde se traba
Un tablero con el estado de toda tu red de proveedores.

GASTRONOMIA

Productores locales para la carta.

FABRICA 0 PRODUCTOR

Proveedores de insumos y servicios.

Normas, calidad y entregas acordadas con
cada productor.

Homologacidn, documentacion y plazos, sin
perseguir a cada proveedor por mail.

il Tablero SE CONECTA CON

CANALES B web (3 WhatsApp

E-E Nexus AI Catdalogo de productos

ASI SE VE EN PORTAL WEB

Metalurgica Sur Portal de proveg

Avance para ser proveedor homologado
.|

Alta impositiva y seguros

56 HEN

Compras - tu empresa
< asistente con IA para
proveedores

HOY

viene empezar por el relevamiento de procesos. ¢ Te paso las|
Hola Metalurgica Sur. Para bedores?
quedar homologados les
falta la certificacion de
calidad.

15:30

éLes paso la guia con los
pasos y tres consultoras que
usaron otros proveedores?

Y EN WHATSAPP

RETAIL ENERGIA Y MINERIA

Proveedores de marca propia. Proveedores locales para grandes

Especificaciones, auditorias y fechas, con el proyectos.

estado de cada uno. Qué estandares cumplir y qué servicios se

van a demandar.

8 Tusistemadecompras & Documentacion de proveedores
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@ ECOSISTEMA ,
ASI SE VE EN TEAMS

Microsoft Teams

Red de canal

Red de canal - Zona Norte Publicaciones

Tu marca llega a miles de S
puntos de venta. Ahora % Reddecanal (un&:00
también tus herramientas. Resumen semanal de la red: 412 comercios activos, 63% acepto el pedido sugerid
Las marcas venden a través de distribuidores, franquicias y comercios que I Comercios aue bajaron compras :
no ven. No saben qué se vende en cada punto, y esos puntos no tienen 8:12 56 BN 1
herramientas para vender mejor. . 2
P ] . 0 Tu marca - Pedido suge...  'fado 6!
) asistente con IA

01 Le da herramientas a cada punto B

Pedido sugerido, precios y promociones por \WhatsApp. oy
02 Activa las promociones Hola Kiosco 9. Esta semana

Le dice a cada comercio qué conviene activar esta semana. te sugiero 6 cajas de ' misma distribuidora?

gaseosa 1,5 Ly 4 de agua: el

03 Te devuelve lo que pasa calor sube la venta.

8:05
\/entas, quiebres y precios del punto de venta, con permiso del comercio.

Dale, sumale 2 de jugo
04 Te avisa donde actuar 8:12 W

Comercios que bajan, zonas con quiebres y distribuidores a revisar.

Y EN WHATSAPP DEL COMERCIO

FABRICA O PRODUCTOR FRANQUICIAS DISTRIBUCION SERVICIOS
Marcas con red de comercios. Locales que tienen que operar igual. Distribuidores con miles de clientes. Redes de agentes o productores.
Pedido sugerido para cada punto y datos de Promociones, precios y reposicion con el Cada comercio pide mejor y el distribuidor ve Herramientas para vender y seguimiento de
venta que hoy no ves. mismo criterio en toda la red. donde crecer. cada agente de la red.

CANALES 2% Teams (3 WhatsApp il Tablero SE CONECTA CON B sistemas de tus distribuidores & Datos de venta al consumidor

E-E Nexus AI - Catalogo de productos 20



cOMO EMPEZAMOS

Primero lo ves funcionar con tu caso. Despues decidis.

Cada etapa termina con un resultado medible. Si no funciona, no se pasa a la siguiente.

01 02

Demo con tu caso Piloto acotado

Una reunion de 30 minutos con un ejemplo de tu Un drea, un objetivo y tus datos reales. Medimos
industria y las preguntas que te hacés hoy. cudntas decisiones resuelve y cudnto tiempo ahorra.

Contanos qué trabajo te gustaria
sacarte de encima.

Te mostramos qué agente lo resuelve y cOmo se veria en tu empresa.

Las pantallas, conversaciones, nombres y cifras de este catdlogo son ejemplos ilustrativos
construidos con datos sintéticos. No corresponden a ningiUn cliente.

E-E Nexus AI - Catdlogo de productos

03

Operacion mensual

El agente queda trabajando y lo mantenemos:

nuevas reglas, nuevos datos, nuevas preguntas.

Agustin Angiolini

Fundador - 25 afios en direccion comercial de consumo masivo

agustin@nexusadvisory.la

+54 11 4917-2144
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